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LOS D1FERENTES T1POS DE PRECIOS EN QUE SE COTIZAN LAS
MERCADERJAS

POR

J. RITTERSHAUSSEN

Cuando un ingeniero pide oferta a una casa cornercial mayorista, sea por mate­

riales de construccion, sea por maquinarias, el vendedor no solo Ie cotiza un pretia
unitario 0 total, sir,o que adernas ir:dic� 0 debe indicar la forma como se entiende

dicho precio. A saber, este puede referirse a la mercaderia puesta en iabrica 0 bo­

dega, puesta en estacion de despacho 0 de destine, FAS., FOB., crr., puesto en tierra,

despachado de aduana, puesto al pie de la obra, etc ...

Entrare a definir todos estes terrninos y para ella me valdre del C6digo de

Comercio de Chile y de la publicacion oficial que hicieron sobre Interpretacion de

tetminos tomerciales (£610 referentes a transporte maritime) las Camaras de Co­

mercio Internacional Nacional, Alemana, Americana, Britanica, Espanola, Fran­

cesa e Italiana de Valparaiso,

1.' PUFSTO EN FABRIC A (0 FN BODEGA).-EI vondedor cotiza un precio neto

por su mercaderia en la Iabrica 0 en bodega, sin incluir ni el ernbalaje ni gasto de

transporte alguno,

Bajo esta cotizacion el »endedor se compromete a hacerse responsable par la

mercaderia hasta su retiro de la fabrica (0 bodega); e1 comprador se compromete
3 tomar a su cargo los gastos de embalaje y de transporte, y sera responsable par

toda perdida 0 averia sufrida posteriormente al retiro de Ia mercaderia,
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2." Pm:STO CARRO, ESTACION DE DESPACHO.�EI vendedos cotiza un precio
incluyendo todo gasto hasta poner la mercaderfa en la estacion de carguio,

Baja esta cotizacion el uendedor se cornpromete a hacerse responsable por per­
didas 0 averias hasta entregar la mercaderia, debidamente embalada, en bodega
de F. C. 0 sobre carro de F. C. (segun que se despache por sobornal 0 por carro COm­

pleto) en la estacion de carguio previarnente estipulada, y haber obtenido con forme

el boleto de F. C. (flete por pagar), considerandose en esta forma cumplido el COn­

trato de compra-venta: el comprador se compromete a hacerse responsable por

perdidas 0 averias sufridas posteriormente, cancelar el flete de F. C. y hacerse car­

go de tOGO el movimiento subsiguiente de la mercaderia.

3.' PUESTO CARRO, ESTACION DE [)ESTlNo.�EI vendedor cotiza un precio in­

cluyendo todo gasto hasta entregar la mercaderla en la estacion de destino,

Bajo esta cotizacion el oendedor se comprornete a hacerse responsable por per­
didas a averias hasta que la mercaderia haya sido puesta a disposicion del co.nprador
en la estacion de destine (sea sobre carro 0 en bodega, segun que el flete haya side

par carro corr pleto 0 por sobornal), considerancose cumplido el contrato con la

Ilegada del carro can la mercaderia en buen estado. EI uendedor tiene la obligacion
de reemplazar la metcaderia en caso de perdida anterior; el comprador se compromete
a hacerse responsable por perdidas 0 averias sufridas posteriormente a la llegada
de la mercadena a la estaci6n de destino, y hacerse cargo de la descarga y to­

do movimiento subsiguiente de la mercaderla.

4.' F. A. S. (FREE ALONG SIDE) 0 sea franco al costado de la nave, puerto de

carguio convenido: Este termino se emplea, cuando el vendedor quiere cotizar

un precio incluyendo todo gas to, can excepcion del seguro maritima, hasta la entre­

ga de la mercaderia al costado del buque cargador y puesta dentro del alcance del

aparejo de lo rave.

Bajo esta cotizacion el vendedor se compromete a poner la mercaderia al lado

de la nave, en lanchas 0 sobre el muelle, si la nave estuviere atracada a este, y ha­

cerse responsable par ella hasta que have sido puesta adentro del parejo de la

r-ave, considerandose asi cl contrato cumplido: tambien se considerara cumplido
d contra to, si la mercadcria, 0 parte de ella, se hubiera perdido durante el embarque
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ror causa de riesgos de mar; e/ comprador se compromete a nacerse responsable

por perdidas 0 averias sufridas posteriormente. tomar a su cargo todo movimiento

subsiguiente de la mercaderia, y a correr call los tramites para conseguir los conoci­

rnientos de ernbarque lirnpios y todo otro docurnento necesario.

5.· F. O. B. (FRFF ON BOARD) 0 sea franca a bordo, puerto de carguio convenido:

Este terrnino se ernplea, cuando el vendedor cotiza un precio incluyendo todo gasto,

con excepcion del seguro maritime, hasta poner la mercaderia a bordo de la nave

Baja esta catizaci6n el tendedor se compromete a hacerse responsable par per­
didas 0 averias, [ueta del tiesgo maritima, hasta que la mercadcria haya side puesta

a bordo de la nave y que se haya extendido conocimiento de ernbarque Iirnpio,
considerandose asi el contratc cumplido: tarnbien se considerara currplido el con-·

trato, si la rnercaderia, a parte de ella, se hubiere perdido durante el ernbarque

por causa de riesgos de mar; el comprador se compromete a hacerse responsable
por perdidas 0 averfas sufridas pcsteriormente y tomar a su cargo todo movimiento

subsiguiente de la mercaderia.

En las casas 4.· y 5.0 (FAS. Y FOB.) el SEC URO CONTRA

RIESCOS M.ARITIMOS debe efectuarse por cuenta y a favor del com­

praaor. cubrisndo el riesgo de tierra a tierra (libre de ave ria particular
si no se hubiere estipulado otra condicion), poniendose ambos contra ..

tantes de acuerdo sabre quien debe efectuar el seguro, En caw de

nerdida de Ia mercaderia durante el embarque par causa de riesgos de

mar, y habiendose asegurado debidamente, el vendedor no queda obligado
a reemplazar LP mercaderia perdido. EI vendedor en caso de necesidad

debe ayudar en el cobro del seguro.

6.· C. J. F. (COST, INSURANCE, FREIGHT) a sea Costa, seguro y flete, puerto de

destine convenido: Este terrnino se emplea, cuando €1 vendedor cotiza un precio
que comprende el costa de Ia mercaderia, todos los gastos de transportes hasta el

puerto de destino convenido, y ademas el seguro maritime de tierra a tierra.

Baja esta cotizacion el vendedor se compromete a: 1) Efectuar los gastos de

transporte de 1a rnercaderia hasta €1 puerto de carguio, efectuar los contratos de

fletamiento y pagar el flete hasta el puerto de destino convenido: 2) Efectuar los

contratos y pagar las primas por los scguros maritimos necesarios: 3) Entregar al
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cornprador 0 a su representante, directamente 0 por correo, ei cor.ocimiento de

ernbarque limpio con flete pagado hasta el puerto de destino, y la p61iza de seguro

maritimo 0 el eertificado negociable del seguro ; 4) Hacerse responsable por cualquie­

ra perdida 0 averla, hasta haber entregado 1;1 rr.ercaderia a bordo de la nave y hasta

la fecha en que hayan sido extendidos y entregados 0 rernitidos el conocirniento de

embarque y la poliza de seguro maritirr;o 0 el certificado negociable de seguro, con

siderandose de esta manera cumplido el contrato de compra-venta, Tarnbien se

considerara cumplido eI contra to si Ia mercaderia 0 parte de eUa se hubiere perdido
durante el embarque por causa de riesgos de mar. EI vendedor no es responsable

por la entrega de la mercaderia en €1 puerto de destine, ni por eI pago de reclamos

contra los aseguradores, pero en caso necesario debe prestar su ayuda para solu­

cionar dichos reclamos. EI comprador se compromete a: 1) Hacerse responsable por

cualquiera perdida 0 ave ria subsiguiente y hacer los tramites necesarios para hacer

eI reclamo a los aseguradores en caso de perdida: 2) Tomar a su cargo todo movi­

mien to de la mercaderia subsigu'ente al ernbarque: 3) Aceptar Ia entrega de Ia

mercaderla y pagar los gastos de descarga, lanchaje, estiba, etc .... , en €I puerto

de destine, de acuerdo con las clausulas del conocimiento.

EI SEGURO CONTRA RIESGOS MARITIMOS debe efectuarse

POT el oendedot a [aeor del comprador, en una compafiia de reconocida

solvencia, cubriendo el riesgo de tierra a tierra (libre de averla parti­
cular si no se hubiera estipulado otra condici6n). En caso de perdida
de mercaderias, por causa de riesgos de mar durante eI ernbarque, y

habiendose asegurado debidamente, el sendedor nO queda obligado a reem­

plazar la mercaderla perdido.

7.0 PUESTO A BORDO, PUERTO DE DESTINO.-En este caso el vendedor cotiza

un precio incluyendo gastos de embarque, flete de la nave hasta eI puerto de destino

convenido, y ademas el seguro maritimo de tierra a tierra.

Bajo esta cotizacion el sendedor se compromete a hacerse responsable por per­
didas 0 averias, hasta que la mercaderia haya sido puesta a disposicion del com­

prador a bordo de Ia nave en el puerto de destino, considerar.dose eumplido el con­

trato con la Ilegada de la nave con la mercaderla en buen estado, EI seguro contra

riesgos maritimes debe efectuarse por el ver.dedor a su nombre, cubriendo eI riesgo
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de tierra a tierra� EI rendedor lime la obligacion de ramplazar 10 mercaderia en coso

de perdida anterior. El comprador se compromete a hacerse resro",able de todas las

perdidas 0 averias sufridas posteriormente Que [.0 Iueron cubiertas tor el seguro

maritime, y a hacer los trarnites necesarios, en caso de t=erdida 0 ave ria durante la

descarga, para que el vendedor pueda cobrar a los aseguradores ;a indemnizacion,

8." PUESTO EN TIERRA. PUERTO DE DESTINO.-EI vendedor cotiza un precio

incluyendo todo gasto hasta entregar la mercaderia en los malecores 0 las bodegas

del puerto de destine,

Baja esta rotizacion el sendedor se compromete a hacerse responsable por per­

didas 0 averias hasta que la mercadena haya side puesta en tierra, corriendo con

todos los gastos de embarque, fletamiento, seguros y descarga. EI seguro contra

riesgos maritimes debe efectuarse por el ver:dedor a su r.ombre. cubriendo el riesgo
de tierra a tierra, y los tramites para el cobro a los aseguradores, en caso de per­
dida 0 averfa, seran por su cuenta, EI tendedor tiene la obligacion de reemplazar 10

metcaderia en caso de perdido. EI comprador se eompromete a tomar a su cargo el

retiro de la mereaderia y los eventuales gastos de bodegaje 0 derechos de sitio, y

hacerse responsable de �erdidas 0 averfas sufridas posteriormer.te.

9.0 PUE..,TO PIE DE OBt�A.-EI vendedor cotiza un precio incluyer.do todo gas­

to hasta entregar Ia mercaderia en el sitio misrr:o de destir;o, fijado previamente por

el comprador,

Bajo esta cotizacion el sendedor se compromete a hacerse responsable por per­
didas 0 averias sufridas antes de la entrega de la mercaderia en cl sitio �de destine,

e1 cual ha sido estipulado previamente, corriendo con todos los gastos y tramites

de rnovilizacion (per mar 0 por tierra) y los seguros y derechos, si estes fueren ne­

cesarios: el comprador se comprornete a hacerse responsable por perdida 0 averia

posterior a haberse recibido de la mercaderia.

Los termir.os definidos mas arriba son los was usualcs en los (or tratos de com

pra-venta de bienes muebles.
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Por supuesto un vendedor puede fijar otras condiciones cualquiera para sus

vcntas, siernpre que elias vengan claramer.te especificadas en la oferta yen el con­

trato de compra-renta. Muchas veces tambien se usan los telmir.os tipos, seguic'os

de una frase explicativa; asi p. ej. se puede ofrecer mercaderia -puesta en fabrica

(bodega ° almacen) incluso embalaje •.

En los casos de mercaderias de importacion directa, aparecen ademas OUOS

gastos: los derechos consulares y los de exportacion e intemacion. EI vendedor

ino ncluve estos derechos en la cotizacion, siempre que 1:0 se haya estipulado otra

cosa en el contrato: asi p. ej. se puede ofrecer una maquir a importada 'puesta en

tierra. puerto de destino, con derechos de intemacion pagados», Eso sf que en todo

caso el vendedor debe ayudar al comprador en los tramites necesarios para obter.er

las facturas consulares y los visos de aduana, contra reembolso de los gastos que

esto Ie ocasionare.

Frecuentemente se presentan casos en que la mercaderia cornprada sufre una

,,,rie de transportes, sucesivamente por tierra 0 por mar. La responsabilidad del

vendedor por perdidas 0 averias siempre quedara limitada hasta donde se fije -COn

el termino comercial empleado en e1 contrato.

Por ejemplo, si alguien compra un motor desde Europa. destinado a una fa­

brica en Santiago. y el precio Ie ha sido cotizado ClF. San Antonio. el vendedor r.o

responde por daii.os sufridos despues de la llegada de la rave a ese puerto. sea duran­

te el viaje 0 el desembarque, en la aduana 0 durante e1 transporte por F. C. a

Santiago. y el comprador sera el perjudicado, Si se produjese averia por nau­

fragio. 0 bien durante el desernbarque, el comprador reclarnara al asegurador con­

tra riesgos maritimos, por cuanto estes estan cubiertos de tierra a tierra; si el inte­

resado desea adernas resguardarse de riesgos posteriores, podra recurrir a un seguro

de transporte. En cambio, si el vendedor ha ofrecido el motor -puesto pie de obra-,

o tal vez -rnontado y entregado funcionando-, el comprador r.o corre ningun ries­

go, y es el vendedor el responsable por todo deterioro de la maquinaria hasta

habcrsc hecho la pruebade recepcion, y debe reemplazarla en caso ele }:erdida.
Deben tenerse tambien bien presentes estos terminos, para no incurrir en apre­

ciaciones erroneas de cotizaciones. Por ejemplo, puede tenerse dos ofertas por una

partida de madera: una -puesta estacion Pitrufquen» y otra -puesta carro Pitruf-
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quen-. Hayen esto una considerable diferencia, por cuanto las ofertas se distinguen

en los gastos de carguio (que pueden subir quizas a 3 0 4% del valor total). Ia prime.
ra oferta se refiere a la madera arrumada en el recinto de la estacion (en bodega) y

la otra a la partida cargada lista para ser despachada.

En general, para confrontar diversas ofertas sabre una misma mercaderia, es

muy importante la consideracion del tipo de precio cotizado, Siernpre el comprador
deseara ter.er la mer.or responsabilidad: Ie convendran ofertas -al pie de obra •.

Asimismo el vendedor siempre tratara de hacer ofertas 10 mas ventajosas posible

para sf: -puesto en fabrica" F(·B. 0 c.r., Iogrando dos ventajas, mer.or respon�abi­
lidad y un precio de venta mas bajo, Es, pues, la primera tarea en un estudio de

comparacion de ofertas, reducirlas todas a uri mismo tipo. En igualdad de condi­

ciones, tanto bajo este aspecto como desde el punto de vista de la calidad de la mer­

caderia ofrecida, sera preferible la que d�.mayores garantias para 13 entrega.

Tarnbien sera de alguna utilidad el cor.ocimiento del alcance de estos t"rminos

para poder avaluar el verdadero costo de una mercaderia, agregardole todo los gas­

tos.y derechos que no incluya la primitiva oferta del vendedor. Estos motivan a

veces recargos que pueden producir sorpresas y molestias a los que no se han preocu­

pado de verificarlos.
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